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Concluzii 
Provocările cu care se confruntă profesia contabilă în etapa actuală a economiei 

mondiale, cu impact asupra sistemelor naţionale din fiecare ţară, expun profesioniştii 
contabili la exigenţe legate de nivelul cunoştintelor, aptitudinilor, valorilor profesionale şi de 
etică, care le sunt cerute pentru a demonstra competenţa profesională.  

Politicile contabile inclusiv cele referitoare la evaluare definesc, deci, o concepţie 
contabilă pentru fiecare întreprindere sau instituţie publică în rezolvarea ansamblului 
problemelor financiare. Ele încorporează principiile, bazele, convenţiile, regulile şi practicile 
specifice adoptate de o entitate în conducerea curentă a activităţilor a contabilităţii acestora, 
pentru întocmirea şi prezentarea situaţiilor financiare.  

Prin politica contabilă trebuie să se clarifice ferm varianta de operare constantă pentru 
fiecare tip de eveniment în parte, pornindu-se de la faptul că IAS şi interpretările Comitetului 
Permanent pentru Interpretări oferă diverse metode de rezolvare a unei anumite probleme, 
soluţii alternative, calcule opţionale etc. Se constată astfel că mai apar şi alte principii şi 
reguli, cum ar fi spre exemplu „raţionamentul profesional”, singurul care permite alegerea 
alternativelor sau „judecata de valoare”, aceasta din urmă fiind considerată baza soluţiilor 
contabile. 

În absenţa unui IAS specific şi a unei interpretări a Comitetului Permanent pentru 
Interpretări, conducerea trebuie să folosească raţionamentul profesional – conform art. 22 din 
IAS nr. 1 – la dezvoltarea unei politici contabile, care să ofere cele mai utile informaţii 
utilizatorilor, finanţatorilor, controlorilor şi tuturor celor care citesc situaţiile financiare. În 
exercitarea acestui raţionament profesional conducerea ia în considerare:  

a) cerinţele şi recomandările din Standardele Internaţionale de Contabilitate care se 
referă la aspecte similare şi conexe; 

b) definiţiile, criteriile de recunoaştere şi evaluare pentru active, obligaţii, venituri şi 
cheltuieli prevăzute în Cadrul general IASC;  

c) pronunţările altor organisme de stabilire a aplicării Standardelor şi practicile 
acceptate în sector numai în măsura în care acestea sunt consecvente (cu restricţiile 
precedente: a şi b). Odată stabilită configuraţia politicii contabile, modificarea acesteia este 
permisă doar dacă unele din criteriile sale de fundamentare sunt modificate de lege sau au ca 
rezultat informaţii mai relevante sau mai credibile referitoare la operaţiunile persoanei 
juridice. 

O legătură interesantă între raţionament şi analiză face A.Marshall, care, în una din 
abordările sale consideră că este foarte delicat raţionamentul în termenii echilibrului general 
şi prefera o analiză în termenii echilibrului parţial. Instrumentele de analiză puse la punct de 
Marshall sunt folosite şi astăzi. Una din caracteristicile raţionamentului său este utilizarea 
faimosului «caeteris paribus», ceea ce se poate exprima astfel: „Care este influenţa unei 
variaţii a variabilei A asupra variabilei B, ştiind că celelalte variabile care ar putea influenţa 
eventual variabila B sunt considerate ca fiind fixate”. (Ion Pohoaţă, 1995) 

 
Notă 
(1) Descartes emite următorul precept de analiză „ Divizarea fiecărei dificultăţi pe care o voi 
examina, în atâtea părţi, câte sunt posibile şi necesare, pentru a le rezolva mai bine.” (în 
„Discours de le méthode”) citat de G.Lavalette, Strategii de creştere, Ed Economică, 
Bucureşti, 1999, p. 308. 
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INFLUENŢA MODIFICĂRII GRADULUI DE ÎNDATORARE  

ASUPRA PERFORMANŢELOR ÎNTREPRINDERILOR DIN DOMENIUL 
COMERŢULUI CU RIDICATA 

 
Florina MOCANU 

Universitatea „Valahia”, Târgovişte 
 
 
 Rezumat. În condiţiile economiei actuale, apelarea la resurse suplimentare de 

finanţare cu un cost echitabil, tinde să diferenţieze întreprinderile aflate în competiţie. 
Utilizarea capitalului împrumutat într-o proporţie mai mare determină creşterea gradului de 
risc al profiturilor societăţii, dar şi o rată de rentabilitate estimată la o valoare superioară. 
O structură optimă a capitalului va maximiza valoarea întreprinderii prin realizarea unui 
echilibru între gradul de risc asumat şi rata de rentabilitate estimată. Rezultatele prezentului 
studiu evidenţiază corelaţia dintre modificarea gradului de îndatorare a societăţilor 
comerciale din domeniul comerţului cu ridicata şi performanţele acestora – reflectate prin 
indicatorii ROA şi ROE. 

 
 Cuvinte-cheie: performanţă; creare de valoare; structura capitalului; rata 

rentabilităţii economice; rata rentabilităţii financiare. 
 
 Clasificare REL: 11E, 10C. 
 
1. Abordări conceptuale privind performanţa 
Termenul de performanţă este cel mai adesea utilizat cu semnificaţia de superlativ al 

rezultatului unei activităţi, peste nivelul curent, specific sectorului respectiv; el sintetizează 
recunoaşterea din partea terţilor a rezultatelor deosebite obţinute, care depăşesc nivelul 
obişnuit, uşor de atins de către majoritatea subiecţilor similari. 

H. Stolowy consideră că performanţa reprezintă realizarea unei activităţi 
corespunzător unor obiective aşteptate, ceea ce s-ar putea traduce în ultimă instanţă prin 
randament. De asemenea, autorul face distincţie între noţiunile de „performanţă “ şi 
„rezultat”: performanţa reprezintă un concept relativ deoarece se întemeiază pe obiective şi 
norme, iar rezultatul apare ca o noţiune absolută. 

Din punct de vedere economic, conceptului de performanţă îi sunt asociate noţiuni 
precum: rentabilitate, creştere, productivitate, randament (Collasse, 2008, pp. 22-45). 

Performanta poate fi privită ca o stare de competitivitate a întreprinderii, atinsă 
printr-un nivel de eficacitate şi productivitate care-i asigură o prezentă durabilă pe piaţă 
(Niculescu, 2005,  pp. 42-50). 

Prin referire la această accepţiune, performanţa este un nivel de potenţialitate instabil 
al întreprinderii, realizat prin tot ce a optimizat cuplul valoare-cost şi prin tot ce a făcut 
întreprinderea competitiva în mod durabil pe segmentele sale strategice (Lavalette, 1999, pp. 
227-228). Astfel, performanţa devine sinonimă cu competitivitatea, o întreprindere 
performantă (sau competitivă) fiind, în acelaşi timp, o întreprindere eficientă (capabilă de a 
ameliora raportul dintre rezultatele obţinute şi mijloacele folosite) şi eficace (capabilă să 
satisfacă aşteptările tuturor partenerilor sociali). 

Măsurarea performanţei este dependentă de informaţiile introduse în sistemul de 
măsurare şi de instrumentele utilizate (Robu şi Sandu, 2006, pp. 24-27). Indicatorii financiari 
uzuali sunt reprezentaţi de ratele financiare relative la rentabilitatea investiţiei, îndatorare, 
eficienţa capitalului, lichiditate, cash-flow, rotaţia stocurilor, rotaţia creanţelor. Pe lângă 
aceşti indicatori clasici folosiţi în analiza financiară, intervin şi aşa-numiţii indicatori moderni 
de creare de valoare.  
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Analiza creării de valoare se bazează pe un sistem de indicatori, care pot fi grupaţi în 
(Vernimmen, 2009, pp. 681-695): 

− indicatori de natură contabilă. Până la mijlocul anilor 1980, se folosea îndeosebi 
profitul net sau profitul pe acţiune; ulterior accentul a fost pus pe rezultatul din exploatare 
sau pe excedentul brut al exploatării. O a doua generaţie de indicatori contabili se referă la 
rentabilitatea economică (ROA) şi la rentabilitatea capitalurilor proprii (ROE), stabilind 
dacă creşterea riscului este sau nu compensată printr-o creştere de rentabilitate; 

− indicatori de natură hibridă: contabilă şi financiară. Valoarea economică adăugată 
(Economic Value Added – EVA) reprezintă un profit net operaţional din care este dedus 
costul de oportunitate al capitalului investit, exprimând deci profitul economic real obţinut de 
întreprindere. Valoarea lichidă adăugată (Cash Flow Return On Investment – CFROI) se 
determină pornind de la cash-flow-ul brut degajat de întreprindere într-o perioadă de timp din 
care se deduc valoarea amortizării şi costul capitalului total utilizat pentru finanţare; 

− indicatori de natură financiară. Valoarea actuală netă (VAN) exprimă crearea/dis-
trugerea de valoare urmare a alocării resurselor în cadrul întreprinderii; 

− indicatori de natură bursieră. Valoarea de piaţă adăugată (Market Value Added – 
MVA) se determină prin compararea valorii de piaţă a întreprinderii cu valoarea capitalului 
total investit, evidenţiind valoarea creată sau distrusă pentru acţionari într-o anumită perioadă 
de timp. Rentabilitatea totală a acţionarilor (Total Shareholder Return – TSR) se determină ca 
raport între modificarea valorii bursiere a acţiunii la care se adaugă dividendele primite, pe de 
o parte, şi valoarea bursieră a acţiunii la începutul perioadei, pe de altă parte.  

Evaluarea performanţelor întreprinderii pe baza indicatorilor financiari este comple-
tată cu evaluarea pe baza indicatorilor nonfinanciari ce exprimă calitatea managementului, 
cultura corporativă, eficacitatea politicilor de remunerare a conducerii executive, calitatea 
sistemului de comunicare cu acţionarii etc.  

În prezent, se manifestă tendinţa de evaluare a performanţei pe baza creării de 
valoare, dar subordonată dezideratului dezvoltării durabile. Obiectivul major în finanţe, 
respectiv acela de a crea valoare pentru furnizorii de capital ai întreprinderii, trebuie să 
reprezinte criteriul de bază al unui management eficient. De altfel, o firmă nu îşi poate 
maximiza valoarea dacă nu ţine cont de cerinţele celorlalte grupuri de interese (Jensen, 2001, 
pp. 8-21). Studiile efectuate au ajuns la concluzia că întreprinderile care nu au reuşit să 
adauge valoare pentru acţionarii lor nu au reuşit nici să satisfacă cerinţele celorlalţi 
stakeholderi (Wallace, 2003, pp. 120-127). Întreprinderile care au reuşit să creeze valoare 
pentru acţionarii lor, pentru perioade mari de timp, sunt aceleaşi întreprinderi care nu au 
ezitat să investească în inovare, în creşterea ori crearea de noi pieţe, în formarea şi fidelizarea 
personalului, în crearea unor legături strânse cu clienţii lor etc. (vezi cazul L’Oréal, Nokia, 
Apple, Toyota…). O strategie de reducere a costurilor nu poate fi decât temporară, deoarece 
nu poate genera în mod durabil valoare pentru acţionari; doar întreprinderile care vor reuşi să 
creeze valoare de o manieră durabilă vor dispune de mijloacele necesare pentru a-şi finanţa 
dezvoltarea, pentru a-şi remunera şi pregăti corespunzător salariaţii, pentru a produce bunuri 
şi servicii de calitate, respectând în acelaşi timp mediul înconjurător. 

Măsurarea performanţei unui eşantion de firme din România prin intermediul unor 
indicatori financiari – dar şi ai unor indicatori nonfinanciari a concluzionat că performanţa 
întreprinderilor româneşti este reflectată îndeosebi prin indicatorii financiari, respectiv prin 
mărimea lor standardizată şi mai puţin prin mărimea lor absolută. La momentul studiului 
respectiv, nu s-a putut identifica un sistem unitar de management al valorii prin intermediul 
căruia indicatorii ce definesc performanţa întreprinderii să se constituie în instrumente de 
creştere a valorii capitalului investit de către acţionari (Ciobanu, 2006, pp. 181-184). 

 
2. Maximizarea valorii întreprinderii prin recurgerea la îndatorare 
Politica structurii capitalului implică echilibrarea gradului de risc cu rata de 

rentabilitate. Utilizarea capitalului împrumutat într-o proporţie mai mare determină creşterea 
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gradului de risc al profiturilor societăţii, dar şi o rată de rentabilitate estimată la o valoare 
superioară. Gradul mai mare de risc asociat cu rată mai mare a îndatorării tinde să scadă 
valoarea de piaţă a acţiunilor întreprinderii, însă estimarea unei rate superioare de 
rentabilitate duce la creşterea acestei valori. De aceea, o structură optimă a capitalului va 
maximiza valoarea întreprinderii prin realizarea unui echilibru între gradul de risc asumat şi 
rata de rentabilitate estimată, ceea ce va determina maximizarea preţului acţiunilor.  

Referitor la oportunitatea apelării la resurse externe de finanţare şi la impactul acestor 
resurse asupra performanţelor întreprinderii, putem face următoarele afirmaţii: 

− o întreprindere care are vânzări relativ stabile poate să folosească capitalul 
împrumutat într-o proporţie mai mare şi poate suporta cheltuieli fixe mai mari decât o 
companie cu vânzări instabile; 

− majorarea ponderii capitalului împrumutat este oportună pentru firmele cu marje 
stabile de profit, din sectoare a căror structură competitivă nu permite pătrunderea cu uşurinţă 
a noilor competitori şi extinderea capacităţilor de producţie ale acestora. Deşi o industrie în 
creştere este promiţătoare din punctul de vedere al marjei de profit, totuşi această marjă poate 
descreşte semnificativ dacă numărul de firme concurente poate creşte extrem de uşor; 

− utilizarea capitalului împrumutat este mai facilă întreprinderilor ce dispun de active 
adecvate pentru a fi folosite drept garanţie pentru credite; de asemenea, costul capitalului 
împrumutat va fi mai redus pentru aceste credite garantate corespunzător; 

− companiile cu o rată de creştere mai rapidă trebuie să se bazeze mai mult pe 
finanţarea externă comparativ cu întreprinderile cu o rată de creştere lentă. 

Recurgerea la îndatorare trebuie făcută astfel încât să se păstreze totuşi flexibilitatea 
financiară a întreprinderii, adică capacitatea acesteia de a obţine capital în condiţii rezonabile 
şi atunci când mediul economic este advers. Determinarea unei rezerve adecvate a capacităţii 
de împrumut este, în primul rând, o chestiune de discernământ a managerilor care depinde, pe 
lângă factorii menţionaţi anterior, de previziunea necesarului de fonduri, a condiţiilor 
existente pe pieţele de capital, a încrederii managerilor în previziunile realizate şi a 
consecinţelor unei crize de capital (Halper et al., 1994, pp. 630-660). 

 Ca atare, finanţarea activităţilor de extindere a activităţii întreprinderii se poate 
realiza printr-o creştere semnificativă a capitalului împrumutat care trebuie rambursat din 
fluxurile de numerar generate. În contextul actualei crize financiare, ce are un impact 
deosebit asupra fluxurilor de numerar şi asupra capacităţii întreprinderilor de a menţine ratele 
îndatorării la acelaşi nivel ca cel practicat înainte de criză, devine necesară analizarea în 
detaliu a operaţiunilor şi identificarea valorii capitalului împrumutat care poate fi suportată 
din cash-flow-urile prezente şi din cele previzionate pe termen scurt.  

 
3. Ipotezele modelului considerat pentru cazul întreprinderilor de comerţ  

cu ridicata tranzacţionate în cadrul secţiunii Rasdaq a Bursei de Valori  
Bucureşti 

În studiul considerat am realizat un eşantion de 26 societăţi ce activează în domeniul 
comerţului cu ridicata şi al serviciilor de intermediere în comerţul cu ridicata, care sunt 
tranzacţionate în cadrul secţiunii Rasdaq a Bursei de Valori Bucureşti. Fiind în general 
societăţi de mici dimensiuni, cu un nivel relativ redus al capitalizării bursiere, am optat pentru 
aprecierea performanţelor acestora pe baza indicatorilor clasici, de provenienţă contabilă, 
respectiv rata rentabilităţii economice (ROA – Return on Assets) şi rata rentabilităţii 
financiare (ROE – Return on Equity). S-a urmărit determinarea existenţei sau inexistenţei 
unor relaţii liniare între modificarea gradului de îndatorare şi modificarea ratei rentabilităţii 
economice, respectiv a ratei rentabilităţii financiare, pe baza metodelor econometrice şi a 
soft-ului E-views de analiză statistică. Ipotezele modelului au fost următoarele: 

a)  un eşantion de 26 întreprinderi de comerţ cu ridicata ale căror acţiuni sunt 
tranzacţionate în cadrul secţiunii Rasdaq a BVB; 

b)  orizontul de timp supus analizei: 2006-2007; 
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c)  variabila independentă a modelului: modificarea gardului de îndatorare în anul 
2007 faţă de anul 2006; 

d)  variabilele dependente (succesiv): modificarea ROA şi ROE în anul 2007 faţă de 
anul 2006. 

Rezultatele obţinute făcând apel la analiza regresivă liniară simplă a condus la 
identificarea următoarelor două regresii liniare simple: 

ii GI10890604113179ROA ×−= ,,  

ii GI05832605372057ROE ×+= ,,  
unde: 

iROA - modificarea ratei rentabilităţii economice 
iROE - modificarea ratei rentabilităţii financiare 

iGI  - modificarea gradului de îndatorare 
i - 2007/2006  
Aplicând metoda celor mai mici pătrate, ca tehnică de analiză de care dispune 

aplicaţia E-views, în cazul regresiilor privind modificarea ROA şi, respectiv, a ROE, s-au 
obţinut următoarele rezultate: 

 
Dependent Variable: ROA 
Method: Least Squares 
Date: 04/16/09 Time: 11:39 
Sample: 1 26 
Included observations: 26 
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.  
GI -0.108906 0.279633 -0.389462 0.7004 
C 9.411317 5.779658 1.628352 0.1165 
R-squared 0.006280  Mean dependent var 9.579769 
Adjusted R-squared -0.035125  S.D. dependent var 28.88504 
S.E. of regression 29.38795  Akaike info criterion 9.672850 
Sum squared resid 20727.64  Schwarz criterion 9.769627 
Log likelihood -123.7470  F-statistic 0.151680 
Durbin-Watson stat 2.171608  Prob(F-statistic) 0.700369 

 
Dependent Variable: ROE 
Method: Least Squares 
Date: 04/16/09 Time: 11:47 
Sample: 1 26 
Included observations: 26 
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.  
GI 0.058326 0.361051 0.161544 0.8730 
C 7.537205 7.462483 1.010013 0.3226 
R-squared 0.001086  Mean dependent var 7.446989 
Adjusted R-squared -0.040535  S.D. dependent var 37.19822 
S.E. of regression 37.94465  Akaike info criterion 10.18394 
Sum squared resid 34555.11  Schwarz criterion 10.28071 
Log likelihood -130.3912  F-statistic 0.026096 
Durbin-Watson stat 2.024237  Prob(F-statistic) 0.873017 

 
a) Coeficientul de determinaţie (R-squared) şi coeficientul de determinaţie ajustat 

(Adjusted R-squared) au valorile de 0,006280 şi –0,035125 în cazul modelului de regresie 
privind modificarea ROA şi, respectiv, 0,001086 şi –0,040535 în cazul regresiei privind 
modificarea ROE. Valoarea acestora, situată mult sub limita de 0,6, indică o slabă corelaţie 
între cele două seturi de variabile; deci, nu putem afirma că modelele au fost bine specificate. 
Includerea în cadrul modelelor a mai multor observaţii ar putea rezolva această problemă, 
însă stadiul de dezvoltare al BVB şi modificările intervenite în lista societăţilor cotate nu ne 
permite să facem acest lucru.  
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b) t – Statistic şi probabilitatea asociată 
Prin aplicarea testului de semnificaţie t-Student rezultă faptul că parametrii estimaţi, în 

cazul ambelor modele, nu sunt semnificativi diferiţi de zero, cu un prag de semnificaţie de 
0,05, toate valorile acestora (1,628352; –0,389462 şi, respectiv, 1,010013; 0,161544) fiind 
mai mici decât valoarea 0642t 24050 ,;, = . 

O valoare cât mai apropiată de zero a probabilităţii asociate testului indică o 
semnificaţie ridicată a parametrilor respectivi. În cazul nostru, valorile ridicate ale 
probabilităţilor (0,1165; 0,7004 şi, respectiv, 0,3226; 0,8730) ne determină să acceptăm 
ipoteza privind nulitatea coeficienţilor modelului.  

c) F-statistic şi prob (F-statistic) 
Analiza verosimilităţii modelelor, indică faptul că valorile F-statistic înregistrate (0,151618 

şi 0,026096) sunt inferioare limitei 264F 241050 ,;;, = . De asemenea, valorile (F-statistic) de 
0,700369 şi 0,873017 nu sunt apropiate de zero. Ca atare, rezultatele obţinute nu sunt semnificative 
pentru un prag de semnificative de 0,05, modelele studiate nefiind adecvate.  

 
4. Concluzii şi recomandări 
Analiza testelor efectuate utilizând softul E-views arată că nu există o corelaţie 

semnificativă între variaţia gradului de îndatorare în anul 2007 faţă de anul 2006 – luat ca 
bază de comparaţie – şi modificarea corespunzătoare a ROA şi ROE, considerate separat. Ca 
atare, modelele prezentate nu pot fi validate. 

Analiza asupra evoluţiei rentabilităţii trebuie completată şi cu informaţii relative la 
costul capitalurilor atrase. În contextul actualei crize financiare, ce are un impact deosebit 
asupra fluxurilor de numerar şi asupra capacităţii întreprinderilor de a menţine ratele îndato-
rării la acelaşi nivel ca cel practicat înainte de criză, devine necesară analizarea în detaliu a 
operaţiunilor şi identificarea valorii capitalului împrumutat care poate fi suportată din cash-
flow-urile prezente şi din cele previzionate pe termen scurt.  

De cele mai multe ori, societăţile analizate recurg la îndatorare în lipsa unor studii 
referitoare la efectul de levier financiar, la structura optimă a capitalului folosit, astfel încât 
performanţele întreprinderilor în cauză au evoluţii neaşteptate. 

Din păcate, rezultatele studiului nu oferă indicii managerilor sau analiştilor financiari 
privind o dependenţă directă a rentabilităţii economice şi financiare faţă de creşterea/descreş-
terea gradului de îndatorare; potenţial predictiv al rentabilităţii în funcţie de deciziile de 
finanţare este limitat. Limitele acestui studiu sunt reprezentate şi de eşantionul redus de date 
disponibile pentru analiză. Ca urmare, cercetări ulterioare sunt necesare pe eşantioane de date 
mai mari în vederea identificării măsurii în care structura capitalului prezintă un impact direct 
asupra performanţei întreprinderilor din sectorul comerţului cu ridicată şi eventual 
dezvoltarea unui model de previziune a acesteia în funcţie de variabilele respective. 
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Rezumat. Lucrarea urmăreşte identificarea şi analiza riscului de creditare în Banca 

Transilvania,  în intervalul de timp scurs între perioada de vârf a creditării în anul 2008 şi 
momentul actual. 

S-a avut în vedere, pe baza experienţei practice acumulate în Banca Transilvania, 
identificarea şi stabilirea factorilor care constituie semnale de avertizare în derularea 
creditelor şi care duc  la nerespectarea clauzelor contractuale . 

Rezultatele  obţinute în urma comparaţiei normelor de creditare valabile pentru 
perioada studiata, relevă faptul ca s-au înăsprit condiţiile de acordare a creditelor şi s-au 
creat condiţii pentru sprijinirea celor existente, în vederea diminuării riscului de credit şi a 
menţinerii unui portofoliu de credite  sănătos. 

 
Cuvinte-cheie: risc; creditare; portofoliu; bancă; monitorizare. 
 
Clasificare JEL: G21. 
 
 
Banca Transilvania- introducere     
Banca Transilvania a fost înfiinţată în Cluj-Napoca, acum 15 ani, din iniţiativa unor 

oameni de afaceri din Cluj, în ideea de a crea o bancă locală. Poziţia Băncii Transilvania a 
fost consolidată pentru început în Cluj, iar mai apoi la nivel regional. 

Activitatea băncii a fost orientată la început spre sectorul IMM şi, datorită cererii 
pieţei, în scurt timp aceasta a început să se dedice şi domeniului retail. În anul 1997 Banca 
Transilvania a devenit prima instituţie bancară din Romania, care a fost cotată la Bursa de 
Valori Bucuresti. Banca Transilvania este cea mai mare instituţie bancară cu capital majoritar 
românesc si are ca acţionar semnificativ  Banca Europeană pentru Reconstrucţie şi 
Dezvoltare, care deţine 15% din capitalul social. 

Banca Transilvania înseamnă un grup financiar puternic, Grupul Financiar BANCA 
TRANSILVANIA, care ofera pieţei servicii integrate – banking, administarea investiţiilor, 
finanţarea consumatorilor, leasing, tranzacţii mobiliare, factoring, pensii private - prin 
intermediul companiilor sale: BT Asset Management S.A.I. S.A., BT Direct, BT Leasing, BT 
Securities, BT Finop Leasing IFN SA şi Compania de Factoring. În toate acţiunile sale, 
Banca Transilvania are suportul Băncii Europene pentru Reconstrucţie şi Dezvoltare 
(BERD). 

Prioritatea strategică pentru Banca Transilvania o constituie Întreprinderile Mici şi 
Mijlocii, pentru care dezvolta o relatie directa cu acestea prin echipa de specialişti IMM, în 
sensul identificarii şi satisfacerii nevoilor IMM-urilor, prin produsele special construite, 
rapide şi curajoase. 

 
Cerinţa minimă de capital pentru instituţiile de credit 
Importanţa existenţei unor funcţii de gestiune a procesului de adecvare a capitalului 

este subliniata la cel mai inalt nivel prin acordul de adecvare a capitalului, cunoscut ca 
Acordul Basel II, în cadrul căruia s-au stabilit cerinţele minime de capital pentru instituţiile 
de credit în scopul asigurării stabilităţii siguranţei activitaţii desfăşurate şi a indeplinirii 
obligaţiilor asumate printr-o adecvare a capitalului gestionată în mod practic prin 
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reglemantări specifice şi asigurarea unei corelaţii între riscurile la care este supusă o instituţie 
bancară şi capitalul propriu necesar acoperirii lor. 

Cerinţa minimă de capital pentru instituţiile de credit şi firmele de investiţii este 
reglementată de Regulamentul nr. 13/18 din 14.dec.2006 al BNR care, în Capitolul II, art.2, 
alin.a) referitor la riscul de credit precizează că  instituţiile trebuie să dispună de un nivel al 
fondurilor proprii, care să se situeze în permanenţă la un nivel cel puţin egal cu suma 
următoarelor cerinţe de capital:  pentru riscul de credit şi riscul de diminuare a valorii 
creanţei aferente întregii activităţi, cu excepţia operaţiunilor din portofoliul de tranzacţionare, 
8% din totalul valorilor ponderate la risc ale expunerilor, calculate, după caz, în conformitate 
cu Regulamentul BNR-CNVM nr. 14/19/2006 privind tratamentul riscului de credit pentru 
instituţiile de credit şi firmele de investiţii potrivit abordării standard, Regulamentul BNR-
CNVM nr. 15/20/2006 privind tratamentul riscului de credit pentru instituţiile de credit şi 
firmele de investiţii potrivit abordării bazate pe modele interne de rating şi/sau Regulamentul 
BNR-CNVM nr. 21/26/2006 privind tratamentul riscului de credit aferent expunerilor 
securitizate şi al poziţiilor din securitizare(1). 

Banca Transilvania îşi asigură menţinerea unui nivel al fondurilor proprii care să fie in 
permanenţa la nivelul cerinţelor de capital pentru acoperirea riscului de credit, riscului de 
piată şi a riscului operaţional. 

În vederea determinării cerinţelor minime de capital, incepând cu anul 2008 pentru 
acoperirea riscului de credit, Banca Transilvania optează pentru utilizarea abordării standard, 
iar pentru  acoperirea riscului operaţional utilizarea abordarii de baza. 

În funcţie de particularitaţile de dezvolatare ulterioare şi de pregătirea şi îndeplinirea 
condiţiilor necesare, banca va decide perioada de trecere la abordări de nivele superioare 
pentru determinarea cerinţelor de capital. Banca işi propune utilizarea abordării bazată pe 
modele interne de rating pentru acoperirea riscului de credit începând cu anul 2014 sau 2015 
şi utilizarea abordarii standard pentru acoperirea riscului operaţional începând cu anul 2009 
sau 2010. 

 
 Riscul de credit 
Dicţionarul economic defineşte  riscul de credit ca riscul asumat de bancă în caz de 

faliment al unuia dintre clienţii săi. O bancă care este puternic angajată într-o firmă, atât prin 
participaţii la capitalul său, cât şi prin creditele acordate se va confrunta cu acest tip de risc în 
cazul falimentului acesteia. Cauza acestui risc o reprezintă conjunctura economica dificilă; 
starea financiară necorespunzatoare a firmelor, absenţa supravegherii. 

Pentru bancă efectele se concretizeaza în pierderi totale sau parţiale ale capitalului 
împrumutat în funcţie de natura garanţiilor şi de posibilitatea de valorificare a acestora. 

Băncile pot utiliza şi anumite măsuri pentru gestionarea acestui risc: constituirea de 
garanţii; supravegherea atentă a limitelor autorizate la acordarea creditelor; existenta unui 
sistem de centralizare a riscurilor (2). 

Riscurile specifice aferente activitaţilor desfaşurate în Banca Transilvania sunt 
urmatoarele: riscul de credit, riscul de piaţă, riscul de lichiditate, riscul de rată a dobânzii, 
riscul de rată de schimb valutar. 

Riscul de credit poate fi cuantificat ca fiind risc minor, risc mediu sau major. 
Riscul minor reprezintă o probabilitate scăzută ca riscurile identificate în urma 

analizei să se producă şi astfel să determine greutaţi în desfăşurarea activităţii şi în susţinerea 
serviciului datoriei 

Riscul mediu apare atunci când în urma analizei rezultă atât puncte pozitive cât şi 
negative care pot fi sau nu in interdependenta directa; exista probabilitatea ca riscurile 
identificate să se producă , putând astfel să determine greutaţi în desfăşurarea activitaţii şi în 
susţinerea serviciului datoriei. 
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Risc major apare atunci când în urma analizei au fost identificate unul sau mai multe 
aspecte negative care pot determina greutati majore în desfăşurarea activitaţii şi în susţinerea 
serviciului datoriei. 

 
I. În ceea ce priveşte activitatea de creditare, riscurile specifice în selecţia, analiza şi 

aprobarea creditelor sunt: 
1) promovarea spre aprobare de tranzacţii de creditare aferente unor societaţi cu 

situaţie economico- financiară precară şi perspective incerte ale activitaţii 
2) prezentarea unei analize incomplete, superficiale , stabilirea incorectă a capacitaţii 

de rambursare; neluarea în calcul a gradului de îndatorare, a capacitaţii de rambursare a 
tuturor elementelor sau  a luării în consideraţie a unor elemente incomplete. 

3)  Promovarea unor dosare de credit care nu au fost identificate de sucursale ca fiind 
grup; expunere mare; grupul instituţiei de credit sau cu garanţii necorespunzatoare. Grupul de 
clienţi aflaţi în legatură, conform Regulamentului BNR/ CNVM 16/21/14.12.2006 se 
defineşte ca fiind orice persoană sau grup de persoane fizice şi/sau juridice faţă de care 
instituţia de credit are o expunere şi: (1)  care constituie, dacă nu se dovedeşte altfel, un 
singur risc, deoarece una dintre ele deţine, direct sau indirect, controlul asupra celeilalte ori 
celorlalte; sau (2)  intre care nu există o relatie de control în sensul exprimat la alin. (1), dar 
care trebuie să fie considerate ca reprezentând un singur risc, deoarece între ele există 
asemenea legături incat, daca una dintre ele s-ar confrunta cu probleme financiare, există 
probabilitatea ca şi cealaltă sau toate celelalte să se confrunte cu dificultăţi de rambursare.  

4) Promovarea unor dosare de credit pentru persoane fizice/ juridice de notorietate 
care nu au fost identificate- risc reputaţional 

5) Preluarea documentaţiei incomplete, lipsa unor documente necesare analizei, 
neverificarea documentelor preluate , prezentarea membrilor Comitetului de Credit şi Risc al 
Sucursalei/ Comitetului de Credit şi Risc al Centralei sau Comitetului de Management a 
documentatiei incomplete, întocmite eronat 

6) Nepreluarea tuturor datelor semnificative din opinia juristului şi evaluatorului. 
Nesolicitarea la timp a avizului Consilierului juridic, poate duce la apariţia unor situaţii în 
care clientul nu este eligibil sau nu poate beneficia de credit; nesolicitarea la timp a evaluarii 
duce la posibilitatea de a nu exista garanţii suficiente. Evaluatorul , daca nu efectueaza 
deplasarea în teren, poate întocmi un raport incomplet, neevidenţiind riscurile posibile din 
garanţii; neconsultarea Centralei Riscurilor Bancare, Centralei Incidentelor la Plaţi a Biroului 
de Credite, duce la neevidenţierea altor  posibile angajamente. 

7) Acordarea de credite în valută societaţilor care nu realizează exporturi sau 
importuri în funcţie de care sa-şi ajusteze preţurile de vanzare- risc valutar 

8) Aplicarea incorectă a noilor nivele de comisioane şi dobânzi, în cazul modificarii 
acestora; nerespectarea normelor şi politicilor de creditare- risc operational 

9) Apariţia unor date incomplete,incorecte sau false cu privire la persoana clientului 
solicitant al creditului sau la persoana soţului sau soţiei acestuia, date de identificare, date 
privind situaţia materială a clientului sau familiei acestuia, date privind existenţa unor alte 
angajamente 

 
II. Riscuri aferente portofoliului de credite: 
1) risc aferent nivelului de credite restante în total portofoliu;  
2) risc aferent nivelului de credite extrabilanţiere în total portofoliu; 
3) risc aferent nivelului de provizioane credite în total portofoliu; 
4) risc privind concentrarea portofoliului, lipsa unei dispersii adecvate  a portofoliului 

pe clienţi ( corporate, small bussines, persoane fizice) pe ramuri de activitate; 
5) riscul depăşirii limitelor ( conform reglementărilor BNR), în ce priveşte expunerile 

mari aferente unui debitor, grupul instituţiei de credit, valori cumulate a expunerilor. 
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III. Riscuri aferente activităţii de administrare credite  
     (riscuri determinate de erorile de operare) 
 
A. Erorile de redactare a documentelor aferente creditelor 
Erorile care pot să survină în procesul de redactare a documentelor aferente creditelor 

se pot clasifica în:  
a) erori cu risc minor a caror existenţă în textul documentelor nu afectează poziţia pe 

care banca o are în raport cu debitorul. Este vorba despre greşelile gramaticale, exceptănd 
cele aparute în redactarea datelor de identificare ale debitorului, garanţilor şi garanţiilor 
ataşate. 

b) erori cu risc major – a caror prezenţa în textul documentelor afectează poziţia 
Băncii în raport cu debitorul. 

  Aceste erori pot fi:  
 omisiuni sau greşeli gramaticale la datele de identificare ale debitorului, garanţiilor 

şi garanţiilor ataşate creditului 
 omisiunea, voită sau nu, a clauzelor contractuale standard 
 neredactarea corectă şi completă a clauzelor specifice de acordare a creditului, aşa 

cum au fost ele stipulate în hotararea Comitetului de Credit sau Comitetul de Management 
 
B. Erorile de procesare a creditelor (debursarea creditelor) 
Erorile care pot sa survină în procesul de debursare a creditelor sunt erori cu risc 

major şi mediu care necesită o monitorizare specifică. Aceste erori sunt: 
 erori de debursare , care reprezintă erori de operare cu risc major şi se referă la 

punerea la dispoziţia clientului a altor sume decât cele prevazute în documente conforme: 
debursare de capital în suma diferită, valută diferită, cont de disponibil diferit, fara 
documente justificative. Determinarea erorilor se face prin verificarea operaţiunii la 
momentul  validarii ei, de catre supervizorul desemnat.  

 erori de înregistrare credit , reprezintă erori de operare cu risc mediu şi se referă la 
înregistrarea creditului în sistem, la parametrii diferiţi de cei prevazuţi în documentele 
conforme  

 erori determinate de încălcarea regulamentelor în vigoare, reprezintă erori de 
operare cu risc major şi se referă la înregistrarea creditului în sistem, înainte de a fi 
indeplinite condiţiile obligatorii de debursare a acestuia: lipsa documentaţiei complete, lipsa 
publicitaţii garanţiilor, lipsă poliţe asigurare garanţii, alte condiţii suspensive neîndeplinite 

 
C. Erorile de urmărire derulare credite sunt erorile care pot să survină  în procesul de 

urmarire derulare credite, sunt erori cu risc major şi mediu care necesită o monitorizare 
specifică. Ele sunt: 

 erori de neîncasare a creanţelor ataşate şi a capitalului împrumutat şi reprezintă 
erori de monitorizare credit cu risc major şi se referă la neîncasarea comisioanelor şi 
dobânzilor datorate de client Băncii. Încasarea lor se face în mod automat de catre sistemul 
informatic de gestiune daca setarea lor a fost corect facută, la momentul înregistrării 
creditului 

 nerespectarea clauzelor contractuale de operare, sunt erori de monitorizare credit cu 
risc mediu. Se referă la monitorizarea clauzelor de rulaj, precum şi a celorlalte condiţii 
impuse de catre Comitetul de Credit şi de Risc sau Comitetul de Management 

 nerespectarea clauzelor de garantare a creditelor, publicitatea garanţiilor şi 
asigurarea împotriva riscului de daună a garanţiilor materiale şi sunt erori de monitorizare 
credit cu risc mediu. Acestea se refera la monitorizarea structurii garanţiilor, valorilor 
evaluate ale acestora şi a existenţei poliţelor de asigurare împotriva riscurilor de daună , la 
societaţi de asigurare agreate de Banca Transilvania SA. 
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D. Riscurile determinate de erorile generate de sistemul informatic de monitorizare a 
creditelor sunt: 

 erori în încasarea creanţelor ataşate; 
 erori în încasarea creanţelor. 

Ambele tipuri de erori sunt erori cu risc major, şi sunt determinate de o eventuală 
funcţionalitate eronată a sistemului informatic de gestiune 

 
E. Riscurile determinate de modul de monitorizare a portofoliului de  credite şi 

scrisori de garanţie bancară şi identificarea plasamentelor neperformante, identificarea şi 
raportarea expunerilor mari şi a  celor înregistrate faţă de clienţii aflaţi în relaţii speciale cu 
Banca, angajaţii proprii şi rudele acestora 

 identificarea creditelor neperformante;  
 monitorizarea evoluţiei portofoliului de credite, defalcat pe tipuri de produse; 
 abordarea creditelor neperformante; 
 identificarea grupurilor de debitori; 
 identificarea debitorilor aflaţi în grupul instituţiei de credit. 

Riscurile determinate de monitorizarea acestor categorii de credite sunt riscuri medii. 
 
F. Riscurile determinate de monitorizarea portofoliului de garanţii şi determinarea 

necesarului de provizioane specifice de risc 
 Monitorizarea evaluarilor şi a reevaluarilor periodice a portofoliului de garanţii 

ataşate creditelor. Erorile ce pot sa survină în procesul de evaluare  a garanţiilor ataşate 
creditelor se pot clasifica în : a) erori cu risc minor, a căror existenţa în raportul de evaluare 
nu afectează material decizia Băncii privind bunul evaluat şi b) erori cu risc mediu, a caror 
existenţă în raportul de evaluare afectează material decizia Băncii privind bunul evaluat. 
Acestea sunt erori în stabilirea valorii de piaţa (juste) a bunului sau erori în determinarea 
trendului evolutiv al pieţei bunului evaluat. 

 Monitorizarea determinării provizioanelor specifice de risc: 
a) erori directe, cu risc minor, determinate de eroare de calcul, la momentul 

determinării, 
b) erori indirecte (determinate), cu risc major, determinate de o valoare de piaţa 

eronată la garanţiile ataşate, sau de o performanţa financiară a debitorului eronat determinată. 
 
G. Riscurile determinate de modul de gestionare  a documentelor aferente creditelor. 

Erorile care pot să survină în procesul de păstrare a documentelor aferente sunt erori cu risc 
minor datorită condiţiilor specifice de păstrare (dulapuri metalice cu regim de tezaur). Există 
risc cu privire la păstrarea documentelor, posibilitatea deteriorării, pierderii sau pierderii 
caracterului de confidenţialitate a documentelor prin pastrarea defectuoasă. 

 
Studiu comparativ al activităţii de creditare  în perioada 2006 -2008 
Studiul vizează analiza evoluţiei activitaţii de creditare în perioada 2006 şi până în 

prezent. Voi face referire la credite destinate cu precadere clienţilor IMM şi persoanelor 
fizice autorizate, asociaţii familiale. 

Obiectivul general al studiului este evidentierea în perioada data a modificarilor 
intervenite în activitatea de creditare în special la condiţiile de eligibilitate a clienţilor şi 
volumul creditelor posibile de accesat de catre aceştia. 

Pentru realizarea acestui demers stiinţific, am analizat normele, procedurile, 
instrucţiunile şi regulamentele  interne de creditare ale Băncii Transilvania. 

La începutul anului 2006 creditele micro erau acordate microcompaniilor şi IMM-
urilor, care datorită cifrei de afaceri şi care prin volumul de activitate şi complexitatea 
lucrării, nu necesitau tratament personalizat, ca în cazul clienţilor corporate. Procesul de 
analiză a creditului prevedea o abordare standardizată, scopul acestei standardizări fiind de 
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simplificare şi eficientizare a acestui proces, pentru urgentarea deciziei de aprobare/ 
respingere a unui imprumut mic. Această abordare urmărea generarea de volume, în condiţii 
de evaluare corectă a riscurilor. 

Acest tip de credite îndeplinea concomitent condiţia de dimensiune şi garantare şi 
anume: valoarea de până la 50.000 EUR respectiv echivalentul acestei sume şi garantarea 
creditelor pana la 2.000EUR sau echivalent lei cu giranţi persoane fizice şi între 2.001 EUR 
şi 50.000 EUR cu imobile rezidenţiale, imobile- sedii de firma , spaţii de desfacere, magazine 
de prezentare, hale de producţie, depozite, terenuri intravilane, autoturisme cu o vehime de 
max.3ani, alte mijloace de transport cu o vechime de max.5 ani, utilaje, echipamente. 

Tipurile de credite erau: 
 linii de credite; 
 credite pentru constituire stocuri şi/sau plată furnizori; 
 scrisori de garanţie bancară; 
 credite de investiţii. 

Creditele rapide destinate clienţilor IMM sunt produse create în scopul de a permite 
accesul cât mai facil şi rapid la finanţare pentru acest segment de clienţi, furnizându-le pe 
perioade scurte de timp capitalul de lucru necesar pentru fluentizarea activitattii curente. 

Din categoria acestor credite, la începutul anului 2006 existau doar creditul 1 Ora, 
Dobanda 0 şi creditul pentru Investiţtii fără aport propriu. 

Creditul 1 Ora era/este acordat clienţilor care îndeplineau urmatoarele condiţii de 
eligibilitate: 

 cifra de afaceri era sub 1.500.000 lei 
 perioada minimă de funcţionare de 12 luni 
 conform ultimului bilanţ, cifra de afaceri era în creştere şi înregistra profit din 

exploatare  
 în Centrala Riscurilor Bancare figurează cu serviciul datoriei A  
 nu erau inregistraţi în Centrala Incidentelor de Plaţi cu mai mult de trei incidente 

majore în ultimele 6 luni şi nu aveau interdicţie de a emite cec-uri 
 compania să fie stabilă finaciar (se clasifică în categoria A sau B de performanţă 

conform normelor interne privind evaluarea performanţei financiare a clienţilor în vederea 
constituirii provizioanelor specifice de risc). 

Valoarea creditului era de 20.000lei şi nu depăşea media lunară a cifrei de afaceri. 
Dacă imprumutatul constituia grup cu alte firme, doar una dintre acestea putea să 

beneficieze de asfel de produs. 
 Termenul de rambursare era de 6 luni. Garantarea creditului se făcea/face cu gaj pe 

cont si 1-3 bilete la ordin avalizate de reprezentantul firmei 
Creditul Dobânda 0 are ca sop furnizarea de  capital de lucru suplimentar, necesar în 

perioadele considerate varfuri de plaţi pentru fluentizarea activitatii curente. 
Condiţiile de eligbilitate erau identice cu cele de la creditul 1 Ora cu adaugarea 

condiţiei de a nu exista restanţe mai mari de 7 zile calendaristice la alte credite contractate la 
Banca Transilvania. 

Valoarea maximă a creditului era de 35.000 lei (limita existenta şi în prezent) , se 
dimensiona/ dimensionează în funcţie de media lunară a cifrei de afaceri a clientului şi în 
funcţie de existenţa altor credite capital de lucru contractate la Banca Transilvania. 

Diferenţa între creditele  1 Ora şi Dobânda 0 este neobligativitatea stabilirii în concret 
a destinaţiei creditului. 

Creditul pentru investiţii fără aport propriu permite accesul cât mai facil şi rapid la 
finanţare pentru IMM-uri furnizându-le capitalul necesar pentru efectuarea de investiţii.   

Condiţiile de eligibilitate sunt identice cu cele de la creditul 1Ora. 
Valoarea creditului era de maxim 50.000lei şi se stabilea/stabileşte în baza capacitaţii 

de rambursare generată de cash –flow-ul operaţional (amortizarea + profitul din exploatare). 
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Creditul era/este destinat pentru efectuarea de investiţii, respectiv achiziţia de bunuri 
de natura mijloacelor fixe, precum şi pentru amenajarea, renovarea, construcţia sau 
extinderea unor imobile.  

Termenul de rambursare era de max. 60 luni cu o perioada de graţie de max. 3 luni. 
Garantarea se făcea/face,  de regulă cu bunurile cumparate din credit şi un bilet la ordin 
avalizat de reprezentantul firmei. 

Creditul START UP pentru investiţii se adresa/adresează  companiilor nou infiinţate 
care se afla în stadiul de a demara sau dezvolta o activitate, furnizându-le necesarul de 
fonduri pentru realizarea de investiţii în mijloace fixe, necesare demarării activitaţii 
respective. 

Valoarea creditului posibil de accesat era de 35.000 lei, iar serviciul datoriei la 
creditul accesat nu putea depaşi nivelul maxim de garantare aferent veniturilor cesionate de 
un numar de minim 2 giranţi persoane fizice. 

Termenul de rambursare era de max.60 luni, cu maxim 6 luni perioada de graţie. 
Garantarea creditului se facea cu gaj pe cont, 3 bilete la ordin avalizate de 

reprezentanţi, gaj asupra bunurilor cumparate din credit şi gaj pe veniturile salariale ale 
giranţilor. 

În luna mai 2006, echipa Diviziei IMM creează un nou produs, Scontarea 100% 
pentru a facilita acoperirea necesităţilor temporare de trezorerie (plaţi curente) ale clienţilor . 

Condiţiile de eligibilitate identice cu cele de la creditul Dobânda 0, în plus se adaugă 
condiţia ca debitorul cedat să nu figureze în Centrala Incidentelor de Plăţi cu mai mult de 3 
incidente majore în ultimele 12 luni. 

Valoarea maximă a creditului era/este de 35.000 lei, fără a depaşi media lunară a cifrei 
de afaceri a clientului, conform ultimului bilanţ şi se acordă sub formă de plafon revolving, 
tragerile din cadrul plafonului putând fi făcute de până la 100% din valoarea documentelor de 
încasat. 

Durata creditului era/ este de 12 luni şi garantarea o reprezenta/ reprezinta bilet(e) la 
ordin avalizate de reprezentantul societaţii şi garanţie reală mobiliară pe sume de bani 

Tot în luna mai 2006, ca urmare a dezvoltării activitaţii de creditare au intervenit 
urmatoarele modificari: 

a) majorarea valorii creditului 1 Ora de la 20.000lei la 30.000lei, dar nu mai mult de 
media lunară a cifrei de afaceri. Se adaugă condiţia de a nu exista restanţe mai mari de 7 zile 
calendaristice la alte credite contractate la Banca Transilvania. 

b) majorarea valorii maxime a creditului pentru investiţii fără aport de la 50.000lei la 
100.000lei. Se adaugă condiţia a nu exista restanţe mai mari de 7 zile calendaristice la alte 
credite contractate la Banca Transilvania. 

 În 2007, în principal au existat modificari în cadrul creditelor rapide, care de altfel au 
fost cele mai solicitate şi anume: 

 la condiţiile de eligibilitate s-a introdus condiţia de verificare în Biroul de Credite a 
reprezentanţilor firmei în vederea stabilirii comportamentului acestora vizavi de bancă; 

 în vederea monitorizarii creditelor acordate, s-a introdus condiţia ca solicitantul să 
depună la Bancă bilanţul şi balanţa aferentă în termenele prevăzute de reglementarile legale ; 

 ca şi  masură de precauţie s-a introdus obligativitatea vizitării sediului clientului şi 
întocmirea unui raport de vizită ; 

 la creditele 1 Oră şi Dobândă 0 se majorează perioada de acordare de la 6 luni la 12 
luni; 

 începând cu anul 2007, toate contractele de garanţtie mobiliara asupra încasarilor 
prezente şi viitoare se înregistrează la Arhiva Electronică( astfel, în cazul existenţei unei 
eventuale popriri pe cont din partea unui terţ, Banca are prioritate in recuperarea debitelor 
clientului faţa de aceasta). 
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În  anul 2007, Divizia IMM a creat mai mute produse: 
1) Proprietăţi imobiliare pe firmă. Acest credit este destinat atât clienţilor IMM  cât şi 

corporate care îndeplinesc ultimele criterii de eligibilitate de mai sus. Creditul este destinat 
achiziţiei de proprietăţi imobiliare . 

 Valoare maxima a creditului era de 200.000 euro sau echivalent RON.  
 Dimensionarea creditului se făcea/face în funcţie de capacitatea de rambursarea 

generată de cash-flowul operaţional, serviciul datoriei aferent altor credite contractate pentru 
investiţii pe termen mediu şi lung şi de marimea valorii garanţiei imobiliare. 

 Termenul de rambursare era de 180 luni, cu o perioada de graţie de maxim 9 luni 
 Garanţiile creditului erau/sunt constituite din: gaj pe cont; garanţie imobiliară 

asupra bunului cumpărat din credit sau altele şi bilet(e) la ordin avalizate de reprezentanţii 
firmei. Gradul de acoperire cu garanţii era de 100%. Nu era necesar aport din partea 
clientului. 

2) Creditul pentru nevoi nenominalizate de 2 ori cât casa, având ca destinaţie 
satisfacerea nevoilor nenominalizate de surse suplimentare de capital ale clienţilor, necesare 
realizarii obiectului de activitate al acestora. 

 Ca şi condiţii de eligibilitate ,se respectă cele de mai sus cu menţiunea ca perioada 
minimă de funcţionare a firmei să fie de 24 de luni şi nu 12 luni ca la celelate tipuri de credit 
şi să nu aibă în derulare credite Dobânda 0 sau 1Ora. 

 Valoarea maximă a creditului era de 200.000 euro sau echivalent în lei şi 
reprezenta dublul valorii juste (din raportul de evaluare) a bunului imobil adus în garanţie cu 
condiţia ca suma maximă neacoperită să nu depaşească 75.000Eur sau echivalentul în lei. 

 Termenul de rambursare era de maxim 240 luni cu o perioada de graţie de maxim  
12 luni, iar gradul de acoperire cu garanţii imobiliare era între 50% şi 100% 

- garanţiile sunt identice cu cele de la creditul Proprietaţi Imobiliare pe Firmă 
3) Creditul Full-option cu ipotecă pentru persoane juridice (considerat cel mai de 

succes produs de credit rapid) îmbracă următoarele forme şsi destinaţii: 
a) linii de credit pentru finanţarea activităţii curente ; 
b) credite pe tremen mediu sau lung de nevoi nenominalizate cu ipotecă (cea mai 

utilizată formă); 
c) pentru achiziţii imobiliare; 
d) credite stand-by pentru emiterea de scrisori de de garanţie bancară sau plafon de 

eliberare scrisori de garanţie bancară, pe termen scurt sau mediu: 
- valoarea creditului era de maxim 100.000 EUR sau echivalentul în lei, nedepăsind 

70% din valoarea imobilelor aduse în garanţie. Dimensionarea se făcea/face ca şi la creditul 
Proprietaţi imobiliare pe firmă;  

- în cazul în care creditul se acordă ca şi linie de credit, se verifică condiţia de 
cumulare a creditelor capital de lucru (valoarea cumulată a creditelor capital de lucru nu va 
depăşi valoarea creditului full-option); 

- termenul de rambursare era/este de 12 luni pentru liniile d credit, 120 luni pentru 
credite pe termen mediu sau lung cu o perioada de graţie de maxim 12 luni si maxim 48 luni 
pentru creditele stand-by pentru emiterea de scrisori de garanţie bancara sau plafon de 
eliberare de scrisori de garanţie bancară; 

- garantarea creditului identic cu creditul Proprietaţi imobiliare pe firmă, 
4) Creditul de nevoi nenominalizate 3 ani de Graţie acordat pentru satisfacerea unor 

nevoi nenominalizate de capital necesar realizării obiectuluide activitate al firmei: 
- valoarea maxima a creditului era de 200.000EUR sau echivalent lei . Dimensionarea 

creditului se făcea în funcţie de capacitatea de rambursare , iar valoarea rezultată nu depasea 
75% din valoarea totală a imobilelor aduse în garanţie; 

- termenul de rambursare era de 180 luni cu o perioada de graţie de 12 luni pentru 
plata dobânzilor şi 36 de luni pentru plata ratelor de capital de lucru; 

- garantarea creditului identic cu creditul Proprietăţi imobiliare pe firmă. 
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5) Creditul de reeşalonare a fost creat pentru relaxarea serviciului datoriei pentru 
clienţii care au demonstrat deschidere în relaţia cu Banca în momentul traversării unor 
perioade mai dificile şi care au facut eforturi pentru redresarea situaţtiei lor financiare şi care 
pot garanta noul debit cu proprietăţi imobiliare. Acest credit a apărut ca urmare a situaţiei în 
care creditele rapide pentru capital de lucru  care au fost puse la rambursare (din cauza 
neîndeplinirii criteriilor de eligibilitate la prelungirea acestora) nu au putut fi susţinute de 
clienţi. 

– Acest tip de credit refinanţează creditele rapide fără garanţii imobiliare aflate în sold 
şi a creanţelor ataşate acestora. 

– termenul de rambursare  este de maxim 36 de luni în cazul în care clientul nu are în 
derulare un  credit de Investiţii fără aport, în caz contrar este de 84 de luni; 

– garantarea creditului se face ca şi la creditul Proprietăţi imobiliare pe firmă; 
– gradul de acoperire cu garanţtii imobiliare este de 120%. 
În anul 2008, mai exact până la sfârşitul trimestrului III se păstreaza aceleaşi 

caracteristici ale activităţii de creditare. Aprobarea creditelor era de competenţa Comitetului 
de Credite si Risc al Sucursalei cu indeplinirea conditiilor de eligibilitate si de mărime a 
creditelor specificate mai sus la fiecare credit în parte. În cazul depăşirii limitei maxime a 
creditelor sau neîndeplinirea uneia din condiţiile de eligibilitate aprobarea/ respingerea 
creditului se facea la nivelul Comitetului de Credit şi Risc al Centralei sau Comitetului de 
Management. 

 
Evaluarea performanţei financiare în vederea constituirii provizioanelor  
specifice de risc 
Pentru evaluarea performanţei financiare a clientelei nebancare persoane juridice cu 

scop patrimonial care întocmesc situaţii finaciare, Banca Transilvania utilizează următorii 
indicatori: 

 
A. indicatori cantitativi: 
  a) rentabilitatea economica- indicator de profitabilitate care reflectă capacitatea 

firmei de a genera profit cu activele ce le exploatează 
Re = Rda/A × 365/T × 100, unde: 
Rda – rezultatul înainte de a scadea dobânzile şi amortizările ( rezultatul brut- 

rezultatul excepţional) plus cheltuielile cu dobânzile şi amortizările şi provizioanele 
A – total active 
T – perioada scursă (în zile) de la începutul anului pănă la data în care se face 

încadrarea în categoria de performanţă financiară 
b) rata curentă (%)- arată capaciatea firmei de a acoperi obligaţiile scadente pe o 

perioada scurtă cu elementele patrimoniale de activ care se pot transforma în mijloace băneşti 
Rc = As/Pe × 100, unde: 
As – total active circulante + creanţe imobilizate cu lichiditate sub 1 an 
Pe – Datorii ce trebuie plătite într-o perioadă de până la 1 an 
c) gradul de îndatorare (%) arată ponderea datoriilor totale îin total pasiv bilanţier şi 

surprinde faptul că riscul financiar al unei entitati economice creşte odată cu îndatorarea 
acesteia. 

Gi = D/P × 100, unde: 
D – total datorii 
P – total pasiv 
d) solvabilitatea (%) relevă ponderea capitalurilor proprii ale clientului în capitalurile 

investite în firmă. 
S = Cp/Cang × 100, unde: 
Cp    = capitaluri proprii 
Cang = capitaluri proprii+ împrumuturi şi datorii financiare 
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Indicatorii cantitativi se calculează pe baza situaţiilor financiare ale entitaţilor 
economice întocmite şi operate conform reglementarilor Ministerului Finanţelor publice sau 
de autoritaţi cu competenţe similare din alte ţări. 

 
B. Indicatori calitativi: 
a) calitatea conducerii – se evaluează în funcţie de pregătirea profesională, experienţa 

în domeniu, abilitatea, calitaţi profesionale apreciate ca atare de moderatorul de credite 
b) condiţii de piaţă – se evaluează în funcţie de stabilitatea şi perspectiva afacerii, 

procentul de piaţa deţinut, numarul clienţilor, amplasarea punctelor de desfacere, calitatea 
produselor/serviciilor apreciate ca atare de moderatorul de credite 

Evaluarea performanţei finaciare efective pentru clientela nebancara (A-E) se face 
prin încadrarea valorilor indicatorilor obţinuţi (cantitativi şi calitativi) în grilele de apreciere  
de mai jos , cu observaţia că indicatorii calitativi nu sunt luaţi în considerare dacă entitatea 
economică a obţinut zero puncte la indicatorii cantitativi. 

Categoria de performanţa este dată în principal de indicatorii cantitativi, entitatea 
economică evaluată având posibilitatea să treaca cel mult la categoria imediat superioară pe 
baza indicatorilor calitativi. 

  Tabelul 1 
Categoriile de performanţă ale entităţilor economice 

Indicatori cantitativi + Punctaj total 0 0-22 22-48 48-72 72-100 
Indicatori calitativi Categoria de performanţă E D C B A 

 
Normele interne  prevăd calculul provizioanelor în ziua de închidere a fiecărei luni, iar 

lista de provizioane se analiza în sedinta Comitetului de Credite şi Risc al Sucursalei. În 
vederea clasificării creditelor,  pe perioada cuprinsă între două întocmiri ale situaţiilor 
finaciare se menţine ultima categorie de performanţă financiară determinată. 

Pentru determinarea necesarului de provizioane se are în vedere deducerea din 
expunerea băncii faţa de debitor a garanţtiilor acceptate a fi luate în considerare şi aplicarea 
asupra bazei de calcul obtinute a coeficientului de provizionare, rezultat in urma clasificării 
creditelor pe baza serviciului datoriei, performanţei finaciare şi iniţierea procedurii judiciare. 

În scopul determinării bazei de calcul a provizioanelor , următoarele garanţii se deduc 
din expunerea băncii faţa de client : 

– garanţiile constituite asupra urmatoarelor categorii de bunuri, la care se aplică 
coeficienţi calculati corespunzator astfel incât să se obtină valoarea justa: terenuri şi 
amenajari de terenuri, construcţii, instalaţii tehnice, echipamente tehnologice, maşini, utilaje 
şi instalaţii de lucru, aparate şi instalaţii de măsurare, control şi reglare, mijloace de transport 

– garanţii asupra documentelor în curs de încasare, dovedite ca certe: ordine de plată, 
cecuri certificate, documente conforme cu termenii şi condiţiile unui acreditiv prezentate în 
cadrul acestuia 

Este necesară revizuirea periodică a indicatorilor de performanţă în funcţie de evoluţia 
economică şi legislativă a ţării care se menţine şi în prezent. 

Coeficienţii de provizionare se stabilesc în urma clasificării creditelor conform 
regulamentului 5/2002 al BNR, şi anume:  

Tabelul 2 
Coeficienţi de provizionare aferenţi categoriilor de clasificare 

Categoria de clasificare Standard În observaţie Sub standard Îndoielnic Pierdere 
Coeficientul 0 0,05 0,2 0,5 1 
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Dezvoltări privind impactul crizei economice globale asupra riscului de credit   
la Banca Transilvania 
România nu a fost nici ea ocolită de criza economică. Efectele sunt vizibile, 

încetinirea brusca creditelor noi în economie genereaza probleme în fluxurile obişnuite de 
cash ale firmelor. Blocarea sau stagnarea unor sectoare (imobiliar, transporturi, auto, 
construcţii) face ca cel puţin temporar, valorile garanţiilor să  se prabuşească , în lipsa unor 
tranzactii care să stabilească o valoare reală, de piaţa. Chiar dacă vor exista dificultaţi pentru 
toţi agenţii economici, modul în care aceştia se adaptează noilor condiţii va fi diferit, în 
funcţie de aptitudinile , resursele şi îinţelegerea fiecăruia. Odata cu primele semne ale crizei,  
Banca Transilvania a prevazut o oarecare detriorare a calităţii portofoliului de credite şi a 
adoptat o atitudine specială proactivă î sensul limităii acestui impact.  

În octombrie 2008, avâdu-se în vedere evoluţile de pe pieţele financiare şi previziunile 
legate de acestea din care: 

- stagnarea sau încetinirea unor sectoare întregi în România (imobiliar, construcţii); 
- regimul temperat de creditare practicat de majoritatea băncilor comerciale cu efect 

notabil în disponibilitaţile de cash ale firmelor şi în incapaciatea acestora de a se refinaţa; 
- creşterea ciclului de încasare a creanţelor şi înmulţirea numarului de companii cu 

probleme în achitarea furnizorilor; 
- garanţiile , deşi solide , nu se tranzacţionau la fel de repede ca şi până atunci; 
- încetinirea ritmului investiţional; 
- majorarea consistentă a costurilor de finanţare, cu efect imediat în profitabilitatea 

societăţilor şi în serviciul datoriei; 
- contextul internaţional dificil care punea o sarcină în plus economiei românesti 

obişnuite în ultimii ani să se dezvolte din fonduri externe. 
Au fost luate un set de măsuri, astfel încat echipele comerciale şi de creditare IMM să-

şi prioriteze corect proiectele în desfăşurare: 
- evitarea finanţării unor tranzacţii imobiliare cu caracter speculativ; 
- evitarea finanţării proiectelor de investiţii de natură imobiliară; 
- ponderarea până la 60-70% a valorilor juste rezultate din evaluarea garanţiilor 

propuse; 
- evitarea finanţărilor care au ca destinaţie nevoi nenominalizate sau urmărirea 

destinaţiei sumelor trase; 
- iniţierea de acţiuni ferme în cazul intrării în suferinţă a unor credite de natură 

imobiliară;  
- limitarea creditelor noi per client la max. 500.000 lei. 
Sectoarele de activitate puternic afectate de recesiune sunt: construcţii, real estate, 

produse de lux, producţie şi comerţ auto. 
Primele semne de ingrijorare sunt : 
- obligaţii bugetare restante. Lipsa interesului sau imposibiliatea achitării obligaţiilor 

bugetare denotă lipsa unei discipline a plaţilor datorate în cursul normal al desfasurarii 
activitaţii, astfel încât este posibil ca şi plaţile către bancă să fie tratate în acelasi mod; 

- obligaţii restante la alte bănci, ale firmei sau ale acţionarilor ca persoane fizice; 
- existenţa unor obligaţii de plăţi reesalonate la bănci sau alte entităţi; 
- incidente de plăţi mai frecvente sau de valoare mare;  
- litigii pe rol. Orice litigiu poate degenera într-o cerere de insolventa care poate 

îngreuna recuperarea de către bancă a capitalului împrumutat şi a creanţelor ataşate acestuia. 
- Necesităţi stringente de capital de lucru. Dacă în urma verificării la Arhiva 

Electronică , Centralei Riscurilor Bancare şi Biroul de credit se constată că acţionarii au 
contractate mai multe credite fără a informa Banca, poate fi indiciul unei nevoi suplimentare 
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de lichiditaţi necesare pentru asigurarea unor plaţi eligibile sau pentru demararea unor 
proiecte care pot greva suplimentar serviciul datoriei avut în vedere la acordarea creditului 

- Grad de îndatorare ridicat (peste 80%). Faptul că o firmă, chiar şi IMM, se bazează 
excesiv pe surse atrase, în detrimetul capitalului propriu şi al veniturilor realizate din 
exploatare va conduce în timp la majorarea cheltuielilor cu dobanzile şi la o dependenţa mare 
de furnizori. Care este orizontul de timp în care aceasta relaţie este sustenabilă? 

- Pierderea unui client sau furnizor important. Pentru firmele mici, impactul unui 
astfel de eveniment se simte instantaneu şi dureaza o perioada destul de îndelungată pentru 
înlocuirea relaţiei 

- Acumularea unor creanţe sau datorii foarte mari raportat la nivelul activitaţii 
desfaşurate 

- Sume considerabile înregistrate pe imprumuturi asociaţi sau fluctuaţii ale acestora. 
Uneori aceste sume reprezinta finaţari ale proprietarilor pentru desfăşurarea activităţii firmei, 
dar pot să fie şi “vânzări la negru”. 

- Lipsa corespondenţei între creditele contractate , destinaţia acestora şi inregistrarea 
contabilă a celor doua elemente  (creditul şi destinaţia) 

- Schimbarea frecventă a contabilului. Din momentul în care o firmă acceseaza 
împrumuturi bancare, relaţia proprietarilor firmei cu contabilul trebuie să fie una de 
colaborare mai strânsă. 

- Fluctuatie mare de personal. Poate fi determinata de lipsa conditiilor adecvate sau 
imposibilitatea firmei de a le asigura plata salariilor cuvenite. 

- Fluctuaţii semnificative la nivelul vânzărilor ( creştere sau descreştere) sau al 
cheltuielilor. Lipsa unor explicaţii pertinente ar trebui să fie un semnal de alarmă. 

- Neconcordanţe între explicaţiile furnizate de contabil şi cele furnizate de 
proprietarul bussines-ului în situaţii critice 

- Popriri pe cont. Toate plăţile devin subsecvente plăţii acestora, iar pentru bancă, 
prioritar este plata obligaţiilor fată de aceasta. 

 
Soluţii posibile pentru creditele în dificultate. Creditul de restructurare 
Banca Transilvania şi-a propus ca obiectiv stabilirea unui cadru formal în care să fie 

analizate schimbările din economia reală şi modul în care activităţile clienţilor sunt afectate 
de criza economică. O ajustare a sistemului de gândire este necesară din motive care ţin de 
conservarea calităţii portofoliului de credite. O decizie inspirată poate să fie la fel de bine 
susţinerea afacerilor unui client ca şi retragerea din acestea. Prin această politică , Banca 
stabileşte principiile după care se operează această selecţie, felul în care se armonizează 
susţinerea clientelei cu o atitudine prudentă, recomandabilă acestei perioade. 

Restructurarea este procesul prin care Banca reesalonează, rescadentează sau modifică 
structura uneia sau mai multor finanţări sau modifică structura garanţiilor pentru tranzacţiile 
care se află în una din situaţiile de mai jos: 

- Banca anticipează sau identifică potenţiale probleme în derularea activităţii, 
susţinerea serviciului datoriei sau în acoperirea cu garanţii a expunerilor la clienţii săi 

- Clientul solicită expres aceasta şi iniţiază demersuri faţa de Bancă 
- În cazul în care clientul înregistreaza deja restanţe faţţ de bancă 
Faciliatea  de restructurare are menirea de a contribui la relaxarea temporară a 

serviciului datoriei pentru clienţii care deruluează credite pe termen scurt, mediu sau lung şi 
care datorită conjuncturii de piaţă înregistreaza ritmuri de creştere mai lente sau chiar un 
trend descendent al bussines-ului, dar au demonstrat deschidere în relatia cu Banca, 
depunând eforturi pentru redresarea situaţiei lor financiare şi a capacităţii de plată şi sunt 
clienţi care cu ajutorul acestei facilitaţi pot să se menţină activi în piaţă şi să-şi revigoreze 
într-un termen scurt activitatea. 

În funcţie de particularităţile şi caracteristicile specifice fiecarui caz,  exista mai multe 
soluţii posibile de redresare în ceea ce priveşte rambursarea creditelor: 
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- preluarea expunerii şi implicit a bunului finanţat prin credit, de către o altă 
societate (din grup) care sa aiba posibilitatea susţinerii serviciului datoriei; 

- preluarea creditelor prin procedura novaţiei; 
- promovarea vânzarii sub supravegherea băncii a unor imobile aflate în garanţia 

unor credite în suferinţa, prin finanţarea unui terţ persoană juridică sau a proprietarului 
imobilului; 

- recomandări de separare a activitaţilor derulate prin preluarea pe o societate noua a 
activitaţii functionale, a creditelor şi garanţiilor aferente acesteia; 

- preluarea creditelor garantate şi negarantate cu un serviciu al datoriei greu de 
susţinut sub forma unui credit nou cu un grafic mai relaxat de rambursare; 

- suplimentarea creditului existent sau acordarea unui credit nou prin preluarea 
restanţelor înregistrate, care nu pot avea o vehime mai mare de 90 de zile la data 
restructurării, în condiţiile suplimentăarii garanţiilor; 

- rescadenţarea unor rate de credit pe o perioada de timp în care se estimează fie 
vânzarea de active, fie relansarea activitaţii cu existenta unei contribuţii din partea clientului 

- consolidarea cu garanţii imobiliare şi de altă natură (fidejusiune), avalizarea de 
bilete la ordin, cesiunea asupra încasărilor, a expunerilor negarantate; 

- acordarea produsului credit de reesalonare atunci când clientul constituie o garanţie 
imobiliară/ mobiliară suplimentară şi are perspective de revigorare a activităţii; 

- evitarea prelungirii automate a creditelor rapide pentru capital de lucru, respectiv 
prelungirea acestora dupa verificarea atentă a condiţiilor de eligibilitate, cu rate stabilite de 
comun acord cu clienţii, în concordantă cu posibilităţile reale de rambursare ale acestora; 

- rescadenţarea creditelor rapide pentru capital de lucru care au fost prelungite 
automat cu rate egale lunare prin stabilirea unor rate de capital adaptat posibilităţilor de 
rambursare a clientilor şi cu consolidarea garanţiilor; 

- preluarea sau cumularea mai multor credite rapide fără garanţii materiale printr-un 
nou credit cu garanţii materiale, în baza unei analize financiare actuale a clientului; 

- conversia creditelor în EUR pe lei, cu revizuirea şi consolidarea pe cât posibil a 
garanţiilor; 

- prelungirea termenelor de rambursare în cadrul limitelor admise pe produs, în 
funcţtie de perspectivele de redresare a situaţiei financiare a firmei; 

- cu titlu de excepţie, se acordă credite suplimentare care să permită clientului 
continuarea activităţii, dacă este vorba despre un blocaj temporar al acesteia. 

Există mai multe modalitaţi de restructurare a creditelor: 
- rescadenţarea ratelor curente pe o anumită perioadă – operaţiune prin care Banca 

poate modifica scadenţa uneia sau mai multor rate din credit înaintea scadenţei acestora fără 
a depăşi durata iniţială de acordare a creditului; 

- reeşalonarea creditului- operaţiune prin care se modifică scadenţa uneia sau mai 
multor rate de credit înaintea scadenţei acestora cu depăşirea duratei iniţiale de acordare a 
creditului; 

- reactivarea ratelor restante aferente creditului înseamnă scimbarea ratelor restante 
prin adaugarea sau înglobarea acestora în soldul creditului existent la data reactivarii; 

- reactivarea dobanzilor restante reprezinta schimbarea scadenţei dobânzilor restante 
prin stabilirea unor noi termene de plată, dobânzile devenind astfel curente; 

- amânarea la plata a dobânzilor prin acordarea unei perioade de graţie pentru plata 
dobânzilor datorate lunar pe o perioada stabilită de comun acord şi eşalonarea dobânzii astfel 
acumulate dupa graficul stabilit; 

- reactivarea anuităţii restante reprezintă adaugarea sau înglobarea anuităţii restante 
în soldul creditului curent existent la data reactivării; 

- rescadentarea integrală sau parţială a anuităţilor prin acordarea unei perioade de 
graţtie la plata anuităţilor, rescadentarea unui procent din valoarea anuităţilor datorate lunar. 
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Particularităţi privind activitatea de creditare la Banca Transivania în anul 

2009, în contextul actualei crize economice 
 
În primul trimestru al acestui an, deşsi s-a resimţit influenţa contextului economic 

actual, Banca Transilvania a inregistrat rezultate pozitive. Obiectivele pentru 2009 au în 
vedere consolidarea poziţiei actuale a BT, în condiţiile unei creşteri prudente, păstrând 
indicatori confortabili de lichiditate şi adecvarea capitalului. Comportamentul băncii din 
prima parte a anului vine să demonstreze acest lucru.  

La 31.03.2009, activele bilantiere au ajuns la 19.566 milioane lei, ceea ce înseamnă o 
creştere cu 15% fată de sfârşitul anului trecut. Raportul  credite / depozite, la 31 martie 2009, 
s-a menţinut subunitar, la un nivel de 0,86, ceea ce demonstrează ca există o lichiditate foarte 
bună şi o poziţie puternică pe resurse atrase din piaţa internă. 

Solvabilitatea Băncii Transilvania- incluzând rezultatele financiare înregistrate în 
2008 şi pe primul trimestru din 2009 şi exceptând sumele propuse pentru a fi distribuite ca 
dividende - a ramas la un nivel confortabil, de peste 14%. 

Deşi totalul activelor a crescut cu 15% în trimestrul I 2009, plasamentele în credite nu 
au urmat acelaşi trend, cererea de credite diminuându-se pe fondul crizei internaţionale şi a 
condiţtiilor de eligibilitate mai selective.  

Cu toate ca profitul înainte de provizionare a crescut cu 65% faţă de cel din anul 
precedent, datorita unei politici de provizionare foarte prudentă şi proactivă în aceste condiţii 
de criză economică, profitul brut este de 1,02 milioane lei. 

În anul 2009 Banca  acordă credite preponderent în lei, iar creditele în valuta vor fi 
promovate cu titlu de exceptie. 

Credite sunt destinate atât clienţilor existenţi cât şi clienţilor noi, cu activităţi 
previzionate ca viabile, mai putin afectate de criza economico-finaciară. Creditele vor fi pe 
termen scurt, pentru nevoi curente (plata furnizorilor importanţi, datorii cu penalităţi mari) şi  
pentru investiţii (pentru finalizarea unor proiecte cu impact imediat în activitatea curentă). 

 
Concluzii 
În perioada analizată am evidenţiat evoluţia activităţii de creditare a IMM-urilor şi 

amploarea fără precedent a dezvoltării produselor de credit create adaptate nevoilor clienţilor.  
Dacă până în trimestrul III al anului 2008 vorbim de o acordare facila a creditelor (dar 

într-o manieră responsabilă) cu aprobare la nivel de Sucursală în cazul îndeplinirii condiţiilor 
standard şi cu aprobare la nivel de Centrală în condiţiile derogărilor de la normele de 
creditare, după aceasta perioadă vorbim de credite acordate având în vedere mediul complicat 
în care ne mişcăm.  În anul 2009, până în luna aprilie, toate creditele noi se aprobau la nivel 
de Comitet de Management, condiţiile indeplinite de clienţi fiind mult mai riguroase ca până 
la acel moment, fără derogări de la norme, dar de la sfarşitul lunii aprilie anumite credite pe 
termen scurt se aprobă la nivel de Comitet de Credite al Sucursalei. Se are în vedere în 
continuare calitatea portofoliului susţinută deschis prin programul de restructurare de credite. 
Creditele noi se acordă într-un regim controlat, responsabil cu mare atenţie la mediul 
economic şi diminuarea riscului de credit. 

Consider că primele semne de normalitate au fost deja date, Banca Transilvania 
continuă să-şi facă treaba, livrând servicii complete de banking, inclusiv de finaţare. 

Robert Rekkers, Directorul General al Bancii Transilvania, a afirmat într-un 
comunicat de presa urmatoarele : „În 2009 vom fi, mai mult ca oricând, alături de clienţi. Va 
fi şi pentru noi, ca bancă, un an al rezistenţei, în condiţii macroeconomice nefavorabile. 
Rămânem Banca Oamenilor Întreprinzători şi vom continua să susţinem companiile locale şi 
IMM-urile, precum şi întreaga economie reală din România.  Vom monitoriza, şi de acum 
înainte, sănătatea portofoliului de credite şi aspectele care ţin de lichiditate şi de risc 
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management. Rămanem foarte atenţi la reducerea costurilor  şi ne adaptăm permanent la 
realităţile pieţei"(3). 
Note 
 (1) Regulamentul nr. 13 din 14.dec.2006 al BNR 
(2) http://www.standard.ro/dictionar 
(3) Comunicat de presă Banca Transilvania din 31.03.2009, disponibil on-line pe 
www.bancatransilvania.ro 
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